	План рада на наставном предмету

	ПРЕКОГРАНИЧНИ УГОВОРИ У ПРИВРЕДИ

	
MАСТЕР АКАДЕМСКЕ СТУДИЈЕ

	Шифра предмета
	Статус предмета
	Семестар
	Број кредита
	Фонд часова

	
	ИЗБОРНИ
	I
	8
	90



	Циљеви предмета
	Стицање продубљених научних, стручних и практичних знања о правилима која се примењују на прекограничне уговоре у привреди (тј уговоре у привреди који садрже елемент иностраности).

	Исход изучавања
	Оспособљавање студената да систематично приступе проблемима и спорним питањима који се јављају код прекограничних уговора у привреди (посебно колизионоправним проблемима), да развију способност за критичку анализу односно стручну и научну дискусију, као и да савладају основне методе истраживања и презентовања резултата истраживања у овој области.

	Садржај и структура предмета
	Појам прекограничних уговора у привреди (уговора са елементом иностраности); правни извори (домаћи, међународни, ЕУ); страначка аутономија воље; међународне конвенције (посебно основна правила Бечке конвенције о међународној продаји робе); lex mercatoria; soft law; одређивање меродавног права; споразумни избор меродавног права; колизиона правила у одсуству избора права; прекогранични уговор о продаји; прекогранични уговор о дистрибуцији робе; уговорно заступање са елементом иностраности; прекогранични уговор о трговинског заступању; прекогранични уговор о франшизингу

Дискусионе групе, вежбе, методологија решавања случајева, студијски истраживачки рад.



	П Р Е Д А В А Њ А

	Недеља
	Тематска јединица
	број часова

	I
	Појам и карактеристике прекограничних уговора у привреди (уговора са елементом иностраности); 
	3

	II
	Правни извори (домаћи, међународни, ЕУ); међународне конвенције (основна правила Бечке конвенције о међународној продаји робе);  lex mercatoria; soft law
	3

	III
	Одређивање меродавног права за прекограничне уговоре у привреди – аутономија воље странака (споразумни избор права) и примена колизионих правила у одсуству аутномије воље
	3

	IV
	Императивни прописи (норме непосредне примене) и прекогранични уговори у привреди
	3

	V
	Квалификација уговора о продаји (појам, разграничење од других уговора, права и обавезе уговорника)
	3

	VI
	Прекогранични уговор о продаји – меродавно право
	3

	VII
	Примена Бечке конвенције о међународној продаји робе на прекогранични уговор о продаји
	3

	VIII
	Квалификација уговора о дистрибуцији  (појам, разграничење од других уговора, права и обавезе уговорника)
	3

	IX
	Прекогранични уговор о дистрибуцији – меродавно право и примена императивних прописа
	3

	X
	Квалификација уговора о трговинском заступању (појам, разграничење од других уговора, права и обавезе уговорника) и  одређивање меродавног права
	3

	XI
	Императивни прописи (норме непосредне примене) и прекогранични уговори о трговинском заступању
	[bookmark: _GoBack]3

	XII
	Обим и дејства уговорног заступања – меродавно право
	3

	XIII
	Квалификација уговора о франшизингу (појам, разграничење од других уговора, права и обавезе уговорника)
	3

	XIV
	Прекогранични уговор о франшизингу – меродавно право
	3

	XV
	Императивни прописи (норме непосредне примене) и прекогранични уговор о франшизингу
	3


	

	В Е Ж Б Е 

	Недеља
	Тематска јединица
	број часова

	I
	Прекогранични уговор о продаји – квалификација, меродавно право и примена Бечке конвенције
	2

	II
	Анализа судске и арбитражне праксе; решавање хипотетичких случајева
	2

	III
	Норме непосредне примене и прекогранични уговори о продаји
	2

	IV
	Анализа судске и арбитражне праксе; решавање хипотетичких случајева
	2

	V
	Прекогранични уговор о дистрибуцији – квалификација
	2

	VI
	Прекогранични уговор о дистрибуцији – меродавно право и примена императивних прописа (норми непосредне примене)
	2

	VII
	Анализа судске и арбитражне праксе; решавање хипотетичких случајева
	2

	VIII
	Колоквијум
	2

	IX
	Меродавно право за прекогранични уговор о трговинском заступању - анализа судске и арбитражне праксе и решавање хипотетичких случајева
	2

	X
	Императивни прописи (норме непосредне примене) и прекогранични уговор о трговинском заступању - анализа судске и арбитражне праксе и решавање хипотетичких случајева
	2

	XI
	Меродавно право за постојање, обим и дејства уговорног заступања – практични проблеми и решавање хипотетичких случајева 
	2

	XII
	Меродавно право за прекогранични уговор о франшизингу - анализа судске и арбитражне праксе и решавање хипотетичких случајева
	2

	XIII
	Меродавно право за уговор о мастер франшизингу – практични проблеми и решавање хипотетичких случајева
	2

	XIV
	Императивни прописи (норме непосредне примене) и прекогранични уговор о франшизингу – практични проблеми, анализа судске и арбитражне праксе и решавање хипотетичких случајева
	2

	XV
	Колоквијум
	2




	Облици извођења наставе


	Интерактивна предавања и вежбе уз коришћење техничких помагала (видео презентације и сл.); консултације; семинари

	Начин оцењивања на предмету


	1. Предиспитне активности - 50 поена
присуство и активност у току предавања - до 15 поена
вежбе – до 15 поена
колоквијуми 20 поена

2. Завршни испит - 70 поена
Испит се полаже усмено (или посмено и усмено) пред предметним наставником. Студент на испиту добија три питања и на свако од њих мора дати задовољавајући одговор да би положио. Коначна оцена се даје као збир предиспитних и испитних стечених поена.
Услов за приступање усменом испиту је да се у наведеним предиспитним обавезама освоји најмање 30 поена 
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	Допунска
	Т.Варади, Б.Бордаш, Г.Кнежевић, В.Павић, Међународно приватно право, Београд, 2018;

	Подаци о наставницима и сарадницима на предмету
	
Проф. др Славко Ђорђевић,
Кабинет Б 210
тел. 034 306 574
e-mail: slavko@jura.kg.ac.rs


др Mина Павловић
Звање: доцент
Кабинет: Б 108
Контакт телефон: 034 306 539
Е-mail: mstancic@jura.kg.ac.rs
Консултације: четвртком од 11:00 до 13 сати




ТЕМЕ ЗА СЕМИНАРСКЕ РАДОВЕ (оквирно):
1. Квалификација уговора о дистрибуцији у МПП
2. Меродавно право за уговорно заступање
3. Норме непосредне примене и прекогранични уговори у привреди



ТЕМЕ ЗА ЗАВРШНЕ (МАСТЕР) РАДОВЕ (оквирно)

1. Меродавно право за уговор о продаји робе
2. Меродавно право за уговор о трговинском заступању
3. Меродавно право за уговор о дистрибуцији
4. Меродавно право за уговор о мастер франшизингу


ИСПИТНА ПИТАЊА
1. Појам и карактеристике прекограничних уговора у продаји
2. Правни извори
3. Одређивање меродавног права за уговоре – аутономија воље странака
4. Одређивање меродавног права за уговоре у одсуству аутономије воље
5. Императивни прописи (норме непосредне примене) и прекогранични уговори у привреди
6. Квалификација уговора о продаји
7. Меродавно право за уговор о продаји
8. Примена Бечке конвенција о међународној продаји робе на прекограничне уговоре о продаји
9. Квалификација уговора о дистрибуцији
10. Меродавно право за уговор о дистрибуцији 
11. Примена императивних прописа (норми непосредне примене) на прекогранични уговор о дистрибуцији
12. Квалификација уговора о трговинском заступању
13. Меродавно право за уговор о трговинском заступању 
14. Примена императивних прописи (норми непосредне примене) на прекогранични уговор о трговинском заступању
15. Меродавно право за постојање, обим и дејства уговорног заступања
16. Квалификација уговора о франшизингу
17. Меродавно право за уговор о франшизингу и примена императивних прописа (норми непосредне примене)
18. Меродавно право за уговор о мастер франшизингу

